
Seznamte se s Revolt BI
Představení služeb



Ukážeme vám, jak na to.

Data mohou být 

vaším nejmocnějším nástrojem 

pro rozhodování. 



Na to přesně, je dobré BI.

Představte si, 
že máte okamžitý přístup 
k přesným číslům,
na které sa můžete spolehnout. 
Pro každé důležité rozhodnutí.



➜ Use Cases a Datové zdroje
Na řízených workshopech zjišťujeme vaše problémy a business potřeby. Často se 
jedná o desítky konkrétních use cases, které následně popíšeme. Společně s vámi 
stanovujeme priority, které jsou pro vás nejpřínosnější a jaké ROI přinesou.

➜ Implementační plán
Vypracováváme postupný plán s časovým rámcem pro realizaci jednotlivých 
výstupů datové strategie.

➜ Governance a bezpečnost
V procesu Data Governance nastavujeme dostupnost, kvalitu a integritu dat v 
organizaci, s cílem zabezpečit dlouhodobé (udržatelné) a správné používání dat. 

➜ Enterprise Architektura
V rámci strategie kontrolujeme i stav současné architektura a porovnáváme s 
požadovaným stavem, který odpovídá budoucím potřebám společnosti a zároveň 
zohledňuje TCO (Total Cost of Ownership).

➜ Role, uživatelé a kompetence
Dostáváte podrobný přehled popisu rolí a jejich nutné schopnosti pro interní 
datový tým. Také jsou identifikováni business uživatelé a jejich požadavky. Plány 
adopce a školení jsou stanoveny v souladu s rolemi a odpovědnostmi.

➜ Datová kultura
Jsou určeni klíčoví šampioni a je pro nich realizovatelný plán na udržení a zvýšení 
datové kompetence v celé organizaci.

“Běžný, operativní 
report vyžaduje každý 
měsíc několik dní na 
sestavení, protože ho 
skládají manuálně.”
“Na meetinzích vždy probíráme víc 
verzí jedné metriky a stává se, že 
každé oddělení má svoje výslední 
číslo.”

“Nevíme propojit víc zdrojů dat, 
například marketing a sales.”

U klientů se setkáváme s … 

Naše řešení



Při spolupráci s námi získáte také i zkušenosti našich 9+ technologických partnerů

Seznamte se s Revolt BI

Jsme lidé z vašeho oboru

S Revolt BI se můžete spolehnout na zkušené 
konzultanty, kteří skutečně rozumí vám a vašemu 
podnikání – bývalé manažery maloobchodu, 
marketingové specialisty nebo krizové manažery.

Doprovázíme klienty na jejich cestě k tomu, aby se
stali data-driven společností, a přinášíme potřebnou 
strategii a kulturu.

Pomáháme klientům s datovými výzvami v oblasti 
analýz, procesů, transformací, integrací, vizualizací, 
interpretací, predikcí a mnohých dalších.

60+ datových expertů

100+ odvedených projektů

Založený v roce 2017



Naše expertíza
a příklady běžných Use Case-ů

Retail & Ecommerce

● Řízení skladových zásob a nákupu
● Predikce poptávky na základě historických dat, sezonality 

nebo i počasí
● Customer 360 …

Healthcare

● Finanční přehledy nákladů nemocnice/kliniky
● Patient Experience
● Propojení všech zdravotnických zdrojů …

Manufacturing

● Predikce poptávky pro plán výroby
● Řízení výroby na základě poptávky
● Odstraňování skladových duplicit …



 ERP WMS zdroj

Datový sklad - unifikovaná datová vrstva

zdroj

Reporting Plán výrobyVstup do AI modelů

+

+

Export pro emailing

Analýza zásob

Finanční plánPredikce poptávky

Jak vypadá řešení
Architektura jednoduchého datového řešení

Zdrojové systémy: ERP, CRM, Web, Marketing, e-shop.
Manuální vstupy přes tabulky Google Sheets nebo Excel, budgety 
nebo planning.
Připojte cokoliv kdykoliv.

Dátový sklad (centrálna databáza, kde sa všetko spája)
Jednotná datová vrstva umožňuje mít všechny důležité 
informace na jednom místě.“

Výstupem může být hocičo, od běžného reportingu financií, pro 
oddělení marketingu, skladu, plánování logistiky.
Výstupem můžou být tabulky do dalších systémů jako vratky 
daktela, nebo přímo napojit do AI modelů…

Vizualizácia a reporting (Power BI, Tableau, Looker)



Naše služby

AI & prediktivní analytika - Ako sa pripraviť na budúcnosť.

Školení a mentoring - Zaškolíme váš tým 

Vizualizace dat- Reporty, dashboardy, automatizované analýzy.

Dátový sklad - Vybudujeme spoľahlivú centrálnu databázu.

Datová integrace - Propojíme vám data z různých systémů.



Příklady běžných Use Casů

Základ každého podniku - kontrola finančního zdraví. 

Report je vytvořen v nástroji Tableau a kombinuje údaje o prodejích z poboček, údaje z 

eshopu a účetní údaje. 

Ke zdrojům dat bylo přidáno manuálně vytvořené rozpočty a vstupy do plánu z tabulek.

V horní části je rozpis tržeb v průběhu měsíce, rozdělený podle zemí, podle typu prodejny až 

po granularitu podle oblastního manažera. Ve spodní části je pohled na marži.

Výkonnost poboček
Hlavní výhodou tohoto reportu je, že na první pohled vidíte, jak se na jednotlivých pobočkách 

daří plnit měsíční budget a KPI. Obsahuje údaje o tržbách, predikcích, dostupnosti zásob, 

návštěvnosti a konverzním poměru zákazníků.

Sledováním reportů předcházíte vyprodání zásob a umožňují vám včasně reagovat na trendy v 

návštěvnosti a poptávce po zboží. Díky přehledu můžou vedoucí prodejny dosáhnout vyšších 

marží a tržeb.

Finanční topline



Příklady běžných Use Casů

Report kombinuje historická data o prodejích s predikci budoucí poptávky, čímž pomáhá 
identifikovat období možného vyprodání zásob. Vizualizace umožňuje sledovat vývoj prodejů 
a skladových zásob v čase, rozdělený na skutečné hodnoty a predikce. 

Součástí je také detailní přehled konkrétních produktů s odhadem období, kdy může dojít k 
vyprodání zásob.

Analýza zásob
V jednom reportu máte pod kontrolou veškeré zboží na skladě i na pobočkách. U jednotlivých položek hned vidíte 

doporučení, odkud další zboží vzít, jestli z centrálního skladu, nebo zda se zboží vyplatí spíše distribuovat z jiné 

prodejny.

Denně vidíte, kolik doskladnit zásob a kolik je minimální potřebná zásoba na prodejně.

Model počítá také s prioritizací prodejny, abyste měli produkty na prodejně, která Vám vynáší nejvíc.

Živý report s možností filtrování zde.

Řízení výroby a nákupu

https://public.tableau.com/views/UnderstockOverstockInventoryAnalysis/INVENTORYANALYSIS?:language=en-US&:sid=&:redirect=auth&:display_count=n&:origin=viz_share_link


01  Discovery Workshop

06  Běžný chod projektu

03  Začínáme s PoC (Proof of Concept)

02  Nastavení vzájemných   
      očekávání (Go Live Plan)

Jak vypadá spolupráce s námi

04  Vyhodnocení PoC

05  Nastavení dlouhodobé spolupráce
Ověřujeme zvolenou technologií, funkčnost 
řešení a to vše s minimální investicí. 

Pochopit vaše potřeby, identifikovat 
klíčové výzvy (např. plné sklady, neefektivní 
procesy) a správně je prioritizovat.

Abychom už na začátku eliminovali 
nedorozumění a neztráceli týdny 
nesprávným směrem.

Cílem je odstartovat projekt hladce a 
efektivně. Go Live Plan zahrnuje vše 
klíčové – od podpisu NDA po nastavení 
projektu.

Proč? Abychom se nebrzdili banalitami 
jako chybějící přístupy či nejasná 
očekávání.

Při PoC se odhalí technické překážky, které 
se v úvodu nemuseli projevit - chybějící data 
nebo přístupy.

Zajišťujeme tak transparentnost a 
vyhodnocujeme výsledky pro další 
rozhodování.

Děláme to abychom si otevřeně řekli, co 
fungovalo (co ne) a jak dál nastavit spolupráci.

Přechod do režimu time & material 
s agilní realizací Use Cases.

Tento model vyvažuje rizika, umožňuje 
flexibilitu a rychlou reakci na vaše potřeby.

Definujeme rámec partnerství tak, aby 
reflektoval vaše strategické cíle a umožnil 
efektivní rozvoj datového řešení.

Do zadání vstupuje mnoho lidí a celé vedení 
společnosti. Chápeme, že investice do migrace 
nebo datové strategie je velká, a chceme zajistit, 
aby byla sdílena vzájemná očekávání.

02 03 04 05 0601



01 Známe realitu vašeho podnikání
Proto dodáváme skutečnou přidanou hodnotu 

s jasně měřitelnou návratností investic. Naši 
seniorní konzultanti rozumí vašemu oboru a 
zajišťují, že technická realizace vždy pevně 

slouží strategickým cílům.

02 Nebojíme se sdílet know-how
Nestavíme jen řešení, budujeme vaše interní 
schopnosti. Nebojíme se předávat know-how – naši 
experti školí vaše týmy a zajišťují, že získané znalosti 
vám přinesou dlouhodobý a udržitelný růst.

03 Jednáme na rovinu, jednáme rychle
Jasné akční kroky, nulové výmluvy, plná odpovědnost. 
Naším cílem je efektivní a precizní doručení výsledků – bez 
zbytečných průtahů, s maximální transparencí a jasným 
zaměřením na výsledek.

Tři pilíře naší spolupráce

Soustředíme na kvalitu, ne na kvantitu, proto každý rok realizujeme jen několik 
kompletních datových transformací.



Naše 
reference

www.revolt.bi



Důvěřují nám i tyto úspěšné společnosti



BTL Medical Technologies

Mall Group

Důvěřují nám i tyto úspěšné společnosti

“Dlouhodobě se nám nedařilo posunout ve dvou klíčových parametrech: 
mít data správně a včas. Analytická strategie, kterou pro nás Revolt 
realizoval, nám poskytla realizační rámec, tedy jakousi roadmapu 
implementace BI, které umožnilo nové BI ostatním kolegům tzv. prodat. 
Zároveň musím ocenit péči věnovanou přípravě jednotlivých use casů 
a datového modelu.
Na spolupráci s Revoltem si nejvíce vážím odbornosti a zkušeností, které k 
nám do firmy přinesli, a důrazu na další vzdělávání dovnitř firmy.”

– Vojtěch Telupil
Head of  IT/IS, BTL Medical Technologies

„Intenzivnější práce s daty a jejich analýza nám přinesly detailní pohled 
na profitabilitu jednotlivých produktů, což je pro oblast e-commerce 
klíčové hledisko. Můžeme tak optimalizovat produktový mix, řídit 
cenotvorbu a zefektivnit marketingové aktivity. To, že nyní více 
nasloucháme datům, nám umožňuje lépe a rychleji reagovat na 
požadavky trhu.”

– Andy Werner 
Head of BI MALL Group

Sportisimo
“Do budoucna nám predikce poptávky pomůže také lépe predikovat 
tok zboží na prodejnách, a zajistit tak, abychom měli stále relevantní 
nabídku a hlavně spokojené zákazníky, kteří u nás vždy najdou to, co 
potřebují. 

Věřím, že transformace na data-driven společnost výrazně posiluje naši 
konkurenceschopnost.”

– Aliaksei Siparau 
Logistics and BI Director

Euromedia Group
“Revolt BI je jedním z důležitých prvků v transformaci Euromedie na 
inovativní datově řízenou společnost. Díky dobře nastavené koncepci 
máme data o celé firmě, na která se můžeme spolehnout a analyzovat je.
 
Spolupráce s Revoltem je výborná. Projekty řídí precizně, dokáží flexibilně 
reagovat i na ad hoc požadavky, mají erudované odborníky s potřebnými 
praktickými zkušenostmi, a to vše při zachování vstřícného a přátelského 
přístupu.”

– Radan Papoušek, 
Head of BI, Euromedia Group



Challenge

Solution

Angry Beards

Angry Beards, dynamická značka pánské kosmetiky, potřebovala 
porozumět výkonnosti marketingových kanálů a chování zákazníků v 
kontextu online i offline prodeje. 

Jejím cílem bylo zefektivnit reporting a umožnit chytřejší rozhodování 
založené na datech v jejich rychle se měnícím prostředí.

Společnost Revolt navrhla na míru šitý marketingový dashboard, který 
spojil data z různých zdrojů a převedl je do přehledného a přístupného 
formátu. 
To umožnilo společnosti Angry Beards automatizovat procesy 
reportování a získat cenné poznatky, které jim pomohly činit rychlá a 
informovaná rozhodnutí na podporu jejich dalšího růstu.

Spolupráce s Revolt BI byla klíčovým krokem k modernizaci 
naší datové základny v Keboola po implementaci nového 
ERP. Pomohli nám s napojením Microsoft Business Central, 
integrací historických dat a celkovou optimalizací datových 
toků. Oceňujeme jejich flexibilitu a jasnou komunikaci, díky 
které jsme měli jasný přehled o průběhu projektu a mohli 
rychle reagovat. Kromě technického řešení nám pomohli 
popsat další datové use cases včetně jejich návratnosti.

Díky Revolt BI máme nyní spolehlivé datové prostředí, které 
nám umožňuje lépe řídit firmu. Doporučujeme je každému, 
kdo chce využívat data naplno.

Jakub Ryšavý
IT Manager, Angry Beards



Challenge

Solution

BTL Medical Technologies

Klient se potýkal s problémy spojenými s nesprávnými a zpožděnými 
daty, což omezovalo jeho schopnost reagovat na měnící se podmínky a 
činit informovaná rozhodnutí. Absence demokratizace dat bránila 
efektivnímu využívání dat v rámci organizace, přičemž stávající interní 
řešení nesplňovala požadavky na kvalitu a funkcionalitu.

Vytvořili jsme pro klienta dokument analytické strategie, který 
usměrňoval jeho transformaci na společnost řízenou daty. To 
zahrnovalo identifikaci rolí, prioritizaci konkrétních použití a 
doporučení technologií.

Tato strategie vedla k plánu a odhadu nákladů na implementaci, 
zahrnující interní i externí náklady. Klient obdržel jasnou roadmapu pro 
svou cestu k tomu, aby se stal společností řízenou daty.

Dlouhodobě jsme se potýkali s problémem dosahování 
pokroku ve dvou klíčových parametrech: mít data správně a 
včas. 

Analytická strategie, kterou pro nás Revolt implementoval, 
poskytla rámec provedení, prakticky roadmapu pro 
implementaci BI, což nám umožnilo efektivně prezentovat 
nové BI našim kolegům. Musím také ocenit pozornost 
věnovanou přípravě individuálních use cases a datového 
modelu.

To, co nejvíce oceňuji při spolupráci s Revoltem, je jejich 
odbornost a zkušenosti, které do naší společnosti přinesli, a 
také důraz, který kladou na rozvíjení vzdělávání v rámci 
organizace.

Vojtěch Telupil
Head of  IT/IS, BTL Medical Technologies



Challenge

Solution

Sportisimo

Přední prodejce sportovního vybavení s více než 250 kamennými 
prodejnami a e-shopem s obratem přes 12 miliard Kč potřeboval 
předvídat poptávku zboží, která silně podléhala různým vlivům, 
zejména výkyvům počasí a sezónnosti, což komplikovalo provoz 
skladu. 

Prediktivní model, který s přesností 80–90 % předpovídá obrat 
konkrétního zboží na úrovni SKU ve všech pobočkách a v e-shopu. To 
umožňuje optimalizaci nákupu, plánování, intralogistických operací, 
zejména rozmístění zboží a pokrytí nárazového nárůstu poptávky. 

Více o případové studii naleznete zde.

„Do budoucna nám predikce poptávky pomůže také lépe 
predikovat tok zboží na prodejnách, a zajistit tak, abychom 
měli stále relevantní nabídku a hlavně spokojené zákazníky, 
kteří u nás vždy najdou to, co potřebují. 

Věřím, že transformace na data-driven společnost výrazně 
posiluje naši konkurenceschopnost.“

Aliaksei Siparau
Logistics and BI Director, Sportisimo

https://www.revolt.bi/pripadove-studie/sportisimo/


Solution

PetCenter

V roce 2021 procházelo PetCenter náročným obdobím. Společnosti, 
která provozuje e-shop a více než 150 obchodů s potřebami pro 
domácí mazlíčky v ČR a SR, unikaly zisky a chyběla jí transparentnost v 
datech o zásobách a prodeji. 
Společnost se také potýkala se zastaralými systémy, neefektivní 
integrací dat a chybějící historií prodejů. To bránilo informovanému 
rozhodování a růstu společnosti.

Vytvořili jsme datové pipeline z různých zdrojů, implementovali jsme 
Keboola a Tableau a zvýšili dovednosti klientova interního týmu. Naše 
úsilí vyvrcholilo vytvořením šesti komplexních reportů, které poskytli 
potřebnou jasnost a přehled k řešení finančních problémů.

Díky prediktivní analýze klient dokázal předvídat vyprodání zásob a za 3 
měsíce zabránil potenciálním ztrátám ve výši 200 000 EUR. 
Celkově došlo k výraznému zlepšení efektivity nákupů a skladování.

"Bylo úžasné vidět, jak když lidem dáte data, začnou se 
mnohé problémy řešit samy. Lidé sami přicházeli s nápady, 
jak řešit problémy ve skladu, a to vše díky tomu, že viděli 
čísla.

Když nasloucháte datům, pochopíte, co je třeba udělat pro 
snížení nákladů a zvýšení zisku. Potřebujete jen někoho, kdo 
rozumí jejich jazyku. Lidé ve společnosti Revolt BI rozumí jak 
datům, tak potřebám maloobchodního podnikání."

Robert Vojáček
Interim manager, PetCenter

Challenge



Máte k řešením nějaké dotazy?
Rádi vám odpovíme.

Paul Čejka
paul@revolt.bi

www.revolt.bi

mailto:paul@revolt.bi
http://www.revolt.bi

