Predstaveni sluzeb

Seznamte se s Revolt Bl




Data mohou byt
vasim nejmocnéjSim nastrojem

pro rozhodovani.

Ukazeme vam, jak na to.



Predstavte si,

ze mate okamzity pristup

k pfesnym cislum,

na které sa muzete spolehnout.
Pro kazdé dulezité rozhodnuti.

Na to presneg, je dobré Bl.



U klientd se setkdvame's ...

“Bézny, operativni
report vyzaduje kazdy
mésic nékolik dni na
sestaveni, protoze ho

skladaji manualné.”

“Na meetinzich vzdy probirame vic
verzi jedné metriky a stava se, ze
kazdé oddéleni ma svoje vysledni
cislo.”

“Nevime propojit vic zdrojd dat,
napfriklad marketing a sales.”

Nase reseni

Na Fizenych workshopech zjistujeme vase problémy a business potfeby. Casto se
jedna o desitky konkrétnich use cases, které nasledné popiseme. Spolecné s vami
stanovujeme priority, které jsou pro vas nejpfinosnéjsi a jaké ROI pfinesou.

Vypracovavdme postupny plan s ¢asovym ramcem pro realizaci jednotlivych
vystupU datové strategie.

V procesu Data Governance nastavujeme dostupnost, kvalitu a integritu dat v
organizaci, s cilem zabezpecit dlouhodobé (udrzatelné) a spravné pouzivani dat.

V radmci strategie kontrolujeme i stav sou¢asné architektura a porovnavédme s
pozadovanym stavem, ktery odpovida budoucim potfebam spolecnosti a zaroven
zohlednuje TCO (Total Cost of Ownership).

Dostavate podrobny prehled popisu roli a jejich nutné schopnosti pro interni
datovy tym. Také jsou identifikovani business uzivatelé a jejich pozadavky. Plany
adopce a skoleni jsou stanoveny v souladu s rolemi a odpovédnostmi.

Jsou urceni klicovi Sampioni a je pro nich realizovatelny plan na udrzeni a zvyseni
datové kompetence v celé organizaci.



Seznamte se s Revolt Bl

Jsme lidé z vaseho oboru ) 3
60+ datovych expertu

®

S Revolt Bl se muUzete spolehnout na zkusené
konzultanty, ktefi skutecné rozumivam a vasemu
podnikani — byvalé manazery maloobchodu,
marketingoveé specialisty nebo krizové manazery.

®

<7 ). 100+ odvedenych projektU
Doprovazime klienty na jejich cesté k tomu, aby se
stali data-driven spolecnosti, a prfinasime potrebnou
strategii a kulturu.

©

S BT . : Zalozeny v roce 2017
Pomahame klientum s datovymi vyzvami v oblasti y

analyz, procesU, transformaci, integraci, vizualizaci,
interpretaci, predikci a mnohych dalsich.

PFi spolupraci s nami ziskate také i zkusenosti nasich 9+ technologickych partnerut

BH Microsoft 44 +ableau Y dbtlabs & GoogleCloud & Keboola 3i<snowfloke

@ GoodData



Nase expertiza

a priklady béznych Use Case-U

Retail & Ecommerce

Rizeni skladovych zasob a nakupu
Predikce poptavky na zakladé historickych dat, sezonality

nebo i pocasi
Customer 360 ...

[ ]
@ Healthcare

° Finan&ni pfehledy nakladd nemocnice/kliniky
° Patient Experience
° Propojeni véech zdravotnickych zdroju ...

Manufacturing

Predikce poptavky pro plan vyroby
Rizeni vyroby na zakladé poptavky
Odstranovani skladovych duplicit ...




Analyza zasob

Export pro emailing

Reporting

Predikce poptavky

Vstup do Al modelu

Jak vypada reseni

Architektura jednoduchého datového reseni

Finanéni plan

Plan vyroby

Datovy sklad - unifikovana datova vrstva

ERP

WMS

zdroj

zdroj

Vystupem muze byt hocico, od bézného reportingu financii, pro
oddéleni marketingu, skladu, planovani logistiky.

Vystupem muzou byt tabulky do dalSich systému jako vratky
daktela, nebo pfimo napojit do Al modeld...

Vizualizacia a reporting (Power Bl, Tableau, Looker)

Datovy sklad (centralna databaza, kde sa vsetko spaja)
Jednotna datova vrstva umoznuje mit vdechny dudlezité
informace na jednom miste.”

Zdrojové systémy: ERP, CRM, Web, Marketing, e-shop.
Manualni vstupy pres tabulky Google Sheets nebo Excel, budgety
nebo planning.
Pripojte cokoliv kdykoliv.

POHODA (emo;la N .\ ﬂ ﬁ ] sand ;“1
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Nase sluzby
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Datova integrace - Propojime vam data z riznych systému.

Datovy sklad - Vybudujeme spolahliva centralnu databazu.

Vizualizace dat- Reporty, dashboardy, automatizované analyzy.
Al & prediktivni analytika - Ako sa pripravit na buducnost.

Skoleni a mentoring - Zaskolime vas tym




Priklady béznych Use Casu

Financ¢ni topline

Zaklad kazdého podniku - kontrola financniho zdravi.

Report je vytvoren v nastroji Tableau a kombinuje Udaje o prodejich z pobocek, udaje z
eshopu a Gcetni udaje.

Ke zdrojim dat bylo pfiddno manualné vytvorené rozpocty a vstupy do planu z tabulek.

V horni asti je rozpis trzeb v pribé&hu mésice, rozdéleny podle zemi, podle typu prodejny az

po granularitu podle oblastniho manazera. Ve spodni ¢asti je pohled na marzi.

PET STORE PRAGUE | MAY 2022 s ;&Wétﬁ[

Vykonnost pobocek

SALES MTD MaY 2022 SALES FORECAST MAY 2022 o

ALLBELS PRIVATELABELS  SALES ASSISTANTS
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SHOWROOM OCCUPANCY

marzi a trzeb.
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navstévnosti a konverznim poméru zakazniku.

TOPLINE FINANCE ot BT
REVENUES
€as.8M €M

_..n..[ =
GROSS MARGIN
c1sm

Hlavni vyhodou tohoto reportu je, Ze na prvni pohled vidite, jak se na jednotlivych pobockach

dafi plnit mésicni budget a KPI. Obsahuje Udaje o trzbach, predikcich, dostupnosti zasob,

Sledovanim reportd pfedchazite vyprodani zasob a umoziuji vdm véasné reagovat na trendy v

navitévnosti a poptavce po zbozi. Diky pfehledu mUzou vedouci prodejny dosdhnout vyssich



Priklady béznych Use Casu

ﬁ I’Ze n I’ Vyro by a n a’ ku p u Company Sales prediction report

Report kombinuje historicka data o prodejich s predikci budouci poptavky, ¢imz pomaha
identifikovat obdobi mozného vyprodani zasob. Vizualizace umoznuje sledovat vyvoj prodeju
a skladovych zasob v ¢ase, rozdéleny na skutec¢né hodnoty a predikce.

Soucasti je také detailni prehled konkrétnich produktd s odhadem obdobi, kdy muze dojit k
vyprodani zasob.

UNDERSTOCK / OVERSTOCK Bt BI
IN' ANALYSIS

Analyza zasob

513617958 516662145

V jednom reportu mate pod kontrolou veskeré zbozi na skladé i na pobockach. U jednotlivych polozek hned vidite

doporuceni, odkud dalsi zbozi vzit, jestli z centralniho skladu, nebo zda se zbozi vyplati spiSe distribuovat z jiné

prodejny.

Denneé vidite, kolik doskladnit zasob a kolik je minimalni potfebna zasoba na prodejné.

Model pocita také s prioritizaci prodejny, abyste méli produkty na prodejné, ktera Vam vynasi nejvic.

l'l|||||ISI|I|I|||I|||||'

Zivy report s moznosti filtrovani zde.

£


https://public.tableau.com/views/UnderstockOverstockInventoryAnalysis/INVENTORYANALYSIS?:language=en-US&:sid=&:redirect=auth&:display_count=n&:origin=viz_share_link

Jak vypada spoluprace s nami

Discovery Workshop

Pochopit vase potfeby, identifikovat
klicové vyzvy (napf. pliné sklady, neefektivni
procesy) a spravné je prioritizovat.

Abychom uz na zacatku eliminovali
nedorozumeéni a neztraceli tydny
nespravnym smeérem.

Nastaveni vzdjemnych
ocekavani (Go Live Plan)

Cilem je odstartovat projekt hladce a
efektivné. Go Live Plan zahrnuje vse
klicové — od podpisu NDA po nastaveni
projektu.

Pro¢? Abychom se nebrzdili banalitami
Jjako chybéjici pfistupy ¢i nejasna
ocekavani.

Zacinadme s PoC (Proof of Concept)

Ovérujeme zvolenou technologii, funkénost
feSeni a to vSe s minimalni investici.
Pfi PoC se odhali technické prekazky, které

se v Uvodu nemuseli projevit - chybéjici data
nebo pfistupy.

Vyhodnoceni PoC

Zajistujeme tak transparentnost a
vyhodnocujeme vysledky pro dalsi
rozhodovani.

Délame to abychom si oteviené fekli, co

fungovalo (co ne) a jak dal nastavit spolupraci.

Nastaveni dlouhodobé spoluprace

Definujeme rdmec partnerstvi tak, aby
reflektoval vase strategické cile a umoznil
efektivni rozvoj datového reseni.

Do zadani vstupuje mnoho lidi a celé vedeni
spolec¢nosti. Chapeme, Ze investice do migrace
nebo datové strategie je velka, a chceme zajistit,
aby byla sdilena vzajemna ocekavani.

BéZny chod projektu

Prechod do rezimu time & material
s agilni realizaci Use Cases.

Tento model vyvaZuje rizika, umozniuje
flexibilitu a rychlou reakci na vase potreby.



Tri pilife nasi spoluprace

01 Zname realitu vaseho podnikani
Proto dodavame skutec¢nou pfidanou hodnotu
s jasné méfitelnou navratnosti investic. Nasi
seniorni konzultanti rozumivasemu oboru a
zajistuji, ze technicka realizace vzdy pevné
slouzi strategickym cil&im.

02 Nebojime se sdilet know-how 03 Jedname na rovinu, jedname rychle
Nestavime jen feseni, budujeme vase interni Jasné akeni kroky, nulové vymluvy, plna odpovédnost.
schopnosti. Nebojime se pfedavat know-how — nasi Nasim cilem je efektivni a precizni doruc¢eni vysledkl — bez
experti Skoli vase tymy a zajistuji, ze ziskané znalosti zbyteénych pritahd, s maximalni transparenci a jasnym
vam pfinesou dlouhodoby a udrzitelny rist. zamérfenim na vysledek.

Soustfedime na kvalitu, ne na kvantitu, proto kazdy rok realizujeme jen nékolik

kompletnich datovych transformaci.



Nase
reference

www.revolt.bi



Duvéruji ndm i tyto Uspésné spole¢nosti
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DUVéruji nam i tyto Uspésné spolec¢nosti

BTL Medical Technologies

“Dlouhodobé se nam nedafilo posunout ve dvou klicovych parametrech:
mit data spravné a vcas. Analyticka strategie, kterou pro nas Revolt
realizoval, ndm poskytla realiza¢ni rémec, tedy jakousi roadmapu
implementace BI, které umoznilo nové Bl ostatnim koleglm tzv. prodat.
Zaroveh musim ocenit péci vénovanou pfipravé jednotlivych use casu

a datového modelu.

Na spolupraci s Revoltem si nejvice vazim odbornosti a zkusenosti, které k
nam do firmy pfinesli, a ddrazu na dalsi vzdélavani dovnitf firmy.”

- Vojtéch Telupil
Head of IT/IS, BTL Medical Technologies

Mall Group

JIntenzivnéjsi prace s daty a jejich analyza nam prinesly detailni pohled
na profitabilitu jednotlivych produktd, coZ je pro oblast e-commmerce
klicové hledisko. MGZzeme tak optimalizovat produktovy mix, fidit
cenotvorbu a zefektivnit marketingoveé aktivity. To, Ze nyni vice
naslouchame datlm, nam umoznuje Iépe a rychleji reagovat na
pozadavky trhu.”

— Andy Werner
Head of Bl MALL Group

Sportisimo

“Do budoucna nam predikce poptavky pomuze také Iépe predikovat
tok zbozi na prodejnach, a zajistit tak, abychom méli stale relevantni
nabidku a hlavné spokojené zakazniky, ktefi u nas vzdy najdou to, co
potrebuiji.

Vérim, ze transformace na data-driven spolecnost vyrazné posiluje nasi
konkurenceschopnost.”

— Aliaksei Siparau

Logistics and BI Director

Euromedia Group

“Revolt Bl je jednim z ddlezitych prvkd v transformaci Euromedie na
inovativni datové fizenou spole¢nost. Diky dobre nastavené koncepci
mame data o celé firmé&, na kterd se mUzeme spolehnout a analyzovat je.

Spoluprace s Revoltem je vyborna. Projekty Fidi precizné, dokazi flexibilné
reagovat i na ad hoc pozadavky, maji erudované odborniky s potfebnymi
praktickymi zkusenostmi, a to vSe pfi zachovani vstficného a pratelského
pfistupu.”
— Radan Papousek,
Head of BI, Euromedia Group



Angry Beards

Challenge

Angry Beards, dynamicka znacka panskeé kosmetiky, potfebovala Spoluprdce s Revolt Bl byla k/ICO\/ym krokem k mgdermzaa
porozumét vykonnosti marketingovych kanald a chovani zakaznikd v nasi datové zakladny v Keboola po implementaci nového

kontextu online i offline prodeje. ERP. Pomohli ndm s napojenim Microsoft Business Central,
Jejim cilem bylo zefektivnit reporting a umoznit chytrejsi rozhodovani mtegqrocz @’SFor/CK_yC.h dat O_ C_e./kovo_u opttmohzocz.dotgvy/ch
zaloZené na datech v jejich rychle se ménicim prostredi. toku. Ocenujeme jejich flexibilitu a jasnou komunikaci, diky

které jsme méli jasny prehled o pribéhu projektu a mohli
rychle reagovat. Kromé technického reseni ndm pomohli
popsat dalsi datové use cases vcetné jejich ndvratnosti.

Solution

Spolec¢nost Revolt navrhla na miru Sity marketingovy dashboard, ktery DI,ky I-?evo/f vBl.mC/imevr/'ly'n/ .spo/ehllve dOEOYe pro.stredv/, k,tere
spojil data z rGiznych zdrojl a pfeved| je do pfehledného a pfistupného nam umozniuje lépe ridit firmu. Doporucujeme je kazdemu,
formatu.

kdo chce vyuzivat data naplno.
To umoznilo spole¢nosti Angry Beards automatizovat procesy

reportovani a ziskat cenné poznatky, které jim pomohly ¢init rychla a
informovana rozhodnuti na podporu jejich dalsiho rdstu.

Jakub Rysavy

IT Manager, Angry Beards

ANGRY BEARDS Fvolt. BI




BTL Medical Technologies

Challenge

Klient se potykal s problémy spojenymi s nespravnymi a zpozdénymi
daty, coz omezovalo jeho schopnost reagovat na ménici se podminky a
¢init informovana rozhodnuti. Absence demokratizace dat branila
efektivnimu vyuzivani dat v ramci organizace, pricemz stavajici interni
reSeni nespliovala pozadavky na kvalitu a funkcionalitu.

Solution

Vytvorili jsme pro klienta dokument analytické strategie, ktery
usmérnoval jeho transformaci na spolecnost fizenou daty. To
zahrnovalo identifikaci roli, prioritizaci konkrétnich pouziti a
doporuceni technologii.

Tato strategie vedla k planu a odhadu nakladt na implementaci,

zahrnujici interni i externi naklady. Klient obdrzel jasnou roadmapu pro
svou cestu k tomu, aby se stal spolec¢nosti fizenou daty.

N2
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Dlouhodobé jsme se potykali s problémem dosahovani
pokroku ve dvou klicovych parametrech: mit data spravné a
vcas.

Analytickd strategie, kterou pro nds Revolt implementoval,
poskytla ramec provedeni, prakticky roadmapu pro
implementaci Bl, coZ ndm umoZnilo efektivhé prezentovat
nové Bl nasim kolegim. Musim také ocenit pozornost
vénovanou pfipravé individudlnich use cases a datového
modelu.

To, co nejvice ocenuji pri spoluprdci s Revoltem, je jejich
odbornost a zkusenosti, které do nasi spolecnosti prinesli, a
také duraz, ktery kladou na rozvijeni vzdélavani v ramci
organizace.

Vojtéch Telupil

Head of IT/IS, BTL Medical Technologies

Lt L
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Sportisimo

Challenge

Predni prodejce sportovniho vybaveni s vice nez 250 kamennymi
prodejnami a e-shopem s obratem pres 12 miliard K¢ potfeboval
predvidat poptavku zbozi, kterd silné podléhala rdznym vlivam,
zejména vykyvim pocasi a sezénnosti, coz komplikovalo provoz
skladu.

Solution

Prediktivni model, ktery s presnosti 80-90 % predpovida obrat
konkrétniho zbozi na urovni SKU ve vSech pobockach a v e-shopu. To
umoznuje optimalizaci nakupu, planovani, intralogistickych operaci,
zejména rozmisténi zboZi a pokryti narazového narlstu poptavky.

Vice o pfipadové studii naleznete zde.

T

=
SPORTISIVIO

,Do budoucna ndm predikce poptdvky pomUuze také lépe
predikovat tok zboZi na prodejndch, a zagjistit tak, abychom
méli stale relevantni nabidku a hlavné spokojené zakazniky,
kteri  u nds vzdy  najdou to, co potrebuji.

Vérim, Ze transformace na data-driven spolec¢nost vyrazné
posiluje nasi konkurenceschopnost.”

Aliaksei Siparau

Logistics and BI Director, Sportisimo

Fvolt BL


https://www.revolt.bi/pripadove-studie/sportisimo/

PetCenter

Challenge

V roce 2021 prochazelo PetCenter narocnym obdobim. Spolec¢nosti,
kterd provozuje e-shop a vice nez 150 obchodU s potfebami pro

domaci mazlicky v CR a SR, unikaly zisky a chybéla ji transparentnost v "Bylo UZasné vidét, jak kdyZ lidem ddte data, zacnou se
datech o zasobach a prodeji. . P ... L S, . .

" ) ) o . o mnohé problémy resit samy. Lidé sami prichdzeli s napady,
Spolecnost se také potykala se zastaralymi systémy, neefektivni . . ) . . . o
integraci dat a chybéjici historii prodejd. To branilo informovanému Jjak resit problemy ve skladu, a to vie diky tomu, Ze vidéli
rozhodovani a rdstu spolec¢nosti. cisla.

KdyZ naslouchdte datdm, pochopite, co je tfeba udélat pro
3 snizeni ndkladu a zvyseni zisku. Potrebujete jen nékoho, kdo
SOI Utlon rozumi jejich jazyku. Lidé ve spolecnosti Revolt Bl rozumi jak

datim, tak potrebdm maloobchodniho podnikdni.”
Vytvofili jsme datové pipeline z rGznych zdrojd, implementovali jsme
Keboola a Tableau a zvysili dovednosti klientova interniho tymu. Nase
usili vyvrcholilo vytvofenim Sesti komplexnich reportl, které poskytli
potfebnou jasnost a prehled k feseni finanénich probléma.

Diky prediktivni analyze klient dokazal predvidat vyprodani zasob a za 3
mésice zabranil potencidlnim ztratam ve vysi 200 000 EUR.

Celkové doslo k vyraznému zlepseni efektivity nakupl a skladovani. .z x
Robert Vojacek ! ’

Interim manager, PetCenter

ot BT



Mate k reSenim néjaké dotazy?

Radi vam odpovime.

Paul Cejka
o paul@revolt.bi

www.revolt.bi
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